证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2012-002
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	长城基金管理有限公司：乔春
东方证券股份有限公司：唐思宇

	时间
	2012年9月11日  15：00-17：00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长        夏志生
董  秘        夏  兰
证券事务代表  徐  红

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司主要产品、公司经营情况、销售情况、公司所处行业情况等事项进行座谈交流。
1、投资者：公司如何看待行业的未来趋势？

美大：由于集成灶是一个新兴产品，因此这个细分行业的市场前景宽广，发展空间很大，我们还是非常看好。

2、投资者：今年钢材跌价很多，为何公司的毛利率没有体现太大的影响？

美大：公司毛利率波动受多种因素影响，今年由于员工工资提高，设备折旧增加等因素使生产成本、管理费用相应增加，因此钢材跌价对毛利率未有太大影响。

3、投资者：公司下半年收入增长是靠什么驱动？

美大：靠产品质量的提升、新产品的推出、营销力度的加大、网点的开发和提升、广告的投入、展会活动等等。

4、投资者：公司对渠道建设方面有何规划？

美大：公司将进一步优化和完善营销网络渠道，积极开发KA渠道、工程渠道以及海外市场，同时进军商用厨房集成灶领域，以拓宽销售渠道，增大市场规模。
5、投资者：广告投入占销售费用的比例是多少？投放形式是什么？央视是什么开始投的？广告效果如何？

美大：广告投入约占销售费用的70%，主要通过电视、路牌、报纸、展会等多种形式进行投放。从2004年开始公司陆续在央视CCTV-1、CCTV-2、CCTV-3、CCTV-4、CCTV-7进行广告投放，效果较好，一定程度上提升了公司的品牌知名度和消费者对产品的认知度。
6、投资者：经销商是否专卖？招商方式如何？
美大：是排他性专卖。由经销商提出口头或书面意向，经公司考核、评估、验收后，签约建立经销业务关系。
7、投资者：公司主要销售模式？销售区域？目前销售网点多少？

美大：公司主要销售模式为经销商制（买断式），销售区域遍布全国31个省市，目前销售网点共有2000多家，在经济发达地区已覆盖至县级市。

8、投资者：工程项目由公司直接谈还是经销商谈？公司产品有无电商销售？
美大：两种形式都有，以公司直接谈为主。公司天猫网官方旗舰店已于2012年6月底正式上线。
9、投资者：上半年报表中的资产减值损失是什么？

美大：为坏账准备金。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	公司宣传画册、产品折页、《住宅厨房 卫生间排气道》行业标准、公司司报（上述资料已报备）

	日期
	2012年9月13日
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