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浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2013-006
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安证券股份有限公司：范杨

	时间
	2013年12月5日 13：30-15：30

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	副总经理：钟传良
董秘：夏兰

	投资者关系活动主要内容介绍


	参观公司园区、产品展示厅及生产车间，并就公司产品、经营情况进行了交流。
1、 购买公司产品的消费群体是否主要集中在二、三线城市？
答： 一二三线城市都有。因三四线城市分布的面较大，所占比例就高，一线城市相对来说启动速度慢一点，产品推广难度也相对较大。从广告宣传的角度来说，小城市达到的效果较大城市快。
2、 公司产品进入KA较多的是哪些地方？

答：我们主要是通过经销商在各个地区进行灵活操作，根据不同的地区有选择的进入。一部分进入国美、苏宁等连锁KA，一部分进入地方连锁KA，例如东北区域的欧亚卖场，还有一部分是进入当地知名的传统卖场、百货大楼，因为在某些城市其对当地消费者的影响力超过全国性的连锁，消费者对其更为信赖。
3、 从市场来看，产品在哪些省份的销售相对较强？
答：华东区域，像浙江、江苏、安徽、江西、福建、湖南、湖北、四川等地，一方面和区域的经济水平有一定的关系，另一方面公司产品在该些区域进入时间较早，网络相对完善一些。
4、 集成灶行业除了美大，还有哪些在做？
答：集成灶是美大首创，2003年导入市场，目前全国约有200家左右厂家在生产，但大部分规模较小，投机性较强，像集成灶这种耐用消费品，最终还是要讲品牌。
5、 对公司产品在市场上的定位？
答：首先行业定位为厨电行业，细分行业为集成灶行业；其次，从消费对象来说，集成灶产品和传统的烟灶消的消费对象是一致的；价格方面，公司产品定位为中高档，除了吸油烟效果更好、节省空间的优点之外，产品较传统的三件套更具有性价比的优势。
6、 请谈谈公司产品的劣势？
答：第一，消费者使用习惯要改变，传统炒菜是把锅放在一个相对较高的位置，而使用我们的产品则相反，这就需要消费者转变观念，一个新事物的出现，肯定会伴随着原有的差异化，就好比原来的手机是按键式，而现在普遍使用触摸式，是同一个道理，所以我们更希望把它看作是产品差异化的一个特点，而不是劣势；第二，消费者对公司产品认知度还较低，对公司品牌还不太了解。
7、 公司近两年增速相对较弱，原因是什么？
答：首先宏观方面，国家对房地产业持续调控，整个市场需求受到限制；其次，集成灶行业目前相对厨电领域来说还是比较弱小，还没有到达认知度非常高的一个爆发期，毕竟传统油烟机已有30年的历史，因此对消费者的宣传、传播肯定要有一个过程。
8、公司具体在做哪些工作来对消费者进行教育和引导？
答：1、通过广告宣传对产品和品牌进行推广，在央视投放广告以及与地方性的媒体合作，如电视、电台、报纸、路牌、车体等等多种形式； 2、参加展会；3、进行小区推广活动。
9、公司的应收帐款、库存较少，想了解一下公司的生产安排和付款情况？
答：公司产品属于半定制产品，因每个城市的气种不一样，从而产品内部的配置也会有所不同，以销定产，因此库存量很小，产品生产周期为7-10天。公司采取的是经销商制，先款后货，发货即确认收入。

10、公司的分红计划？

答：公司上市时承诺，发行上市后三年内(含发行当年)，每年向股东现金分配股利不低于当年实现的可供分配利润的30%。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	目附件清单（如有）
	公司宣传画册（已报备）

	日期
	2013年12月9日
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