
证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2014-001
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	姜礼彪


	时间
	2014年1月20日 11：00-14：00

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	董秘：夏兰

证代：徐红

	投资者关系活动主要内容介绍


	参观公司厂区、精品展示厅及自动化生产车间，并就公司产品、营销及企业发展作简单交流和探讨。
1、公司销售模式怎样？有无进入工程精装修渠道？
答：公司销售模式为经销商制，目前已建立900多家一级经销商。公司从2006年开始已进入工程渠道，目前已在上海、深圳、北京、海南等一二线城市高档楼盘打造了大批精品工程，市场反响极好。精装修工程渠道是公司未来营销渠道发展的重点方向，后续随着国家政策的推动和市场认知度的不断提升，精装房工程比例将会出现一个大幅增长。
2、公司广告宣传如何开展？
答：以公司投入为主，经销商投入为辅，公司主要在央视皇牌栏目投放，经销商以省地方台以及路牌、车体等媒体投放，费用公司支持一半。
3、募投项目中技改项目是否已完成？产能释放多少？

答：募投项目中年产5万台技改项目已完成，产能已基本释放，目前全年产能达15万台。

4、与老板电器相比，公司近几年增速相对较慢，主要原因是什么？
答：第一，受国家整体经济形势的影响，以及国家对房地产业的持续调控，厨电行业市场受到影响和限制；第二，集成灶行业诞生时间还不长，较传统厨电行业其认知度相对较低，未到认知度非常高的一个爆发期，对市场的培育和发展需要有一个过程。
5、公司对于未来怎么打算？在销售模式上是否有新计划？
答：未来2-3年内，公司将继续保持稳健持续发展的策略，以打造整体厨房为目标，在努力经营好集成灶主业的同时积极向上游及下游产业延伸，如有合适的时机，也不排除收购兼并等资本运作。特别是注重销售模式和营销环节的创新和改革，将汲取国内外优秀家电品牌的销售模式和营销经验，结合集成灶行业和企业自身的特性，找出符合市场规律、适合不同发展阶段的营销模式，以获得突破性增长和发展。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	公司宣传画册（已报备）

	日期
	2014年1月22日
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